INTERVIEW INTERVIEW

Mehr Standard, mehr Qualitat,

Gesprach mit Wolfgang Strauly
vom Bayerischen Zimmerer- und Holzbauverband

] Die Stim-
men, dass die konjunkturelle
Talsohle erreicht sei, werden
wieder lauter. Kbnnen Sie das
fur die bayerischen Zimme-
rer- und Holzbaubetriebe
ebenfalls bestatigen?

Unsere
neueste Quartalsumfrage hat
keinen eindeutigen Trend er-
geben. Die Erwartungen der
Betriebe haben sich zwar ge-
geniiber dem Friithjahr leicht
verbessert, sind aber alles an-
dere als zufriedenstellend. je
linger die Baurezession an-
hilt, desto mehr bluten gera-
de die kleineren Betriebe
aus. Die Mai-Zahlen des Sta-
tistischen Bundesamtes las-
sen leider keinen Optimis-
mus zu: Auftragseingdnge,
Produktion und Umsatz sind
weiter riicklaufig, der Be-
schiftigungsabbau ist unge-
brochen, auch wenn sich der
Rickgang vielleicht etwas
abgeschwicht hat. Ein Kenn-
zeichen dieser Rezession ist
iibrigens, dass wir es nicht
mehr mit einer Branchen-,
sondern mit ausgesproche-
nen Firmenkonjunkturen zu
tun haben. Betrieben, die
Komplettleistungen mit ei-
nem weiten Leistungsspekt-
rum anbieten, geht es in die-
ser Zeit besser als Betrieben
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mit einem eher traditionellen
Angebot.

Wird das
Bauen im Bestand — wie
Dachausbau, Aufstockung,
Anbauten, energetische Sa-
nierung — weiter an Bedeu-
tung zunehmen oder zeich-
net sich bereits ein Frithling
bei Neubauten ab?

Wir wiren
roh, wenn zumindest die
Frostperiode beendet wire,
fir Frahlingsgefiihle ist es al-
lerdings noch zu frith. Woher
soll der Friihling denn auch
kommen? Bei der desolaten
Haushaltssituation sind von
Bund, Lindern und Gemein-
den kaum Investitionen zu
erwarten. Die Biirger sind
durch immer hohere Steuern
und Abgaben, wegfallende
Steuerprivilegien (zu denen
auch die Eigenheimzulage
gehort), steigende Arbeitslo-
senzahlen sowie generelle
Sorge um die Zukunft derart
verunsichert, dass alle groRe-
ren Ausgaben zurtickgestellt
werden. Dazu gehort auch
und besonders die Anschaf-
fung eines Eigenheims.
Deshalb gehen wir davon
aus, dass das Bauen im Be-
stand zumindest fir die fol-
genden zwei Jahre fiir die
meisten unserer Betriebe das
tagliche Brot sein wird.

Welche
Chancen raumen Sie dem

mehrgeschossigen Holzhaus-
bau in naherer Zukunft ein?

Langfristig
sehe ich ein groRes Potenzial
fir den mehrgeschossigen
Holzhausbau in Deutschland
— zumal auch mit der neuen
Musterbauordnung far die
Gebiudeklasse [V die for-
malen Voraussetzungen in
puncto Brandschutz geschaf-
fen worden sind. Fiir die
nahere Zukunft bin ich da
allerdings eher etwas skep-
tisch, allein schon vom
Faktor Zeit her.

Osterreich und die Schweiz
haben einen recht grofBen
Vorsprung in der gesamten
Entwicklung des Holzhaus-
baus, nicht zuletzt auf Grund
ihrer traditionellen Baukultur.
In beiden Lindern begann
bereits Anfang der 90er jahre
ein richtiger Boom fiir mehr-
geschossige Hausbauten. Wir
hinken da etwas hinterher,
obwoh! wir in Deutschland
mit Pilotprojekten gezeigt
haben, dass der mehrge-
schossige Holzhausbau auch
hier zu Lande funktioniert
und ein gutes Preis-Leistungs-
Verhiltnis vorweisen kann.
Ich denke, wir missen da in
Technischen Hochschulen
und Fachhochschulen noch
viel Uberzeugungsarbeit leis-
ten, um die junge Generation
der Architekten und Inge-
nieure zum mehrgeschossi-
gen Holzhausbau hinzufiih-
ren.

Von vielen
Seiten der Branche wird
mehr Standardisierung im
Holzbau gefordert. Beeinflus-
sen Marketing-Kooperationen
mit der Zuliefererindustrie
wie z. B. die Initiative ,,Dach-
Komplett” oder der ,Ge-
sprachskreis Kooperatives
Marketing” des BDZ diese
Entwicklung?

. . Jede Biinde-
lung von Marktmacht ist in
der Lage, einen groleren Ein-
fluss auszuiben als der ein-
zelne Betrieb. Allerdings set-
zen sich die Verbande des
Bayerischen Zimmerer- und
Holzbaugewerbes schon seit
langer Zeit fir eine grofere
Standardisierung ein, sei es
europa- oder bundesweit.
Man muss ja nicht gleich so
weit gehen wie in Nordame-
rika und nur mit ganz weni-
gen Standards arbeiten wie
den beriihmten 2 x 4-Hol-
zern. Standardisierung be-
deutet letzten Endes Zeit-
und Kostenersparnis fir Zu-
lieferer, Betriebe und schliel3-
lich auch fiir die Kunden,
selbst wenn die Einfiihrungs-
phase mit zusitzlichen Kos-
ten verbunden sein mag.
Standardisierung ist oder soll-
te immer auch eine Quali-
tatsverbesserung sein. Und
an einer Qualitdtsverbesse-
rung ist uns doch allen gele-
gen — nicht zuletzt in Hin-
blick auf die EU-Erweiterung.
Den Wettbewerb mit den

mehr Europa

niedrigen Arbeitskosten der
osteuropdischen Beitritts|dn-
der kénnen wir nur durch
Qualitdt am Bau gewinnen.
Der Qualitdtsverbund Dach-
Komplett ist ein gutes Bei-
spiel, wie durch Qualifizie-
rung — die Mitglieder sind
verpflichtet, an finf zweitigi-
gen Modulen zur Mitarbeiter-
schulung teilzunehmen -
und gemeinsames Marketing
das Markenprodukt ,kom-
pletter Dachausbau” entstan-
den ist. Ebenso geht auch un-
sere Initiative ,IQ-Check” in
dieselbe Richtung: Die Mit-
gliedsbetriebe haben an einer
speziellen Schulung und Zer-
tifizierung teilgenommen, um
bei Gebduden energetische
Verbesserungsmalinahmen
nach der Energieeinsparver-

ordnung vorschlagen und
ausfihren zu kénnen.

Um auf das
Thema Europa zu kommen:
Welche Initiativen sind von
lhrer Seite in Richtung Quali-
tatssicherung oder europii-
sche Normung geplant?

Was Vor-
schldge von Europa angeht,
weils ich derzeit nicht, ob ich
mich freuen oder mit den
Zahnen knirschen soll. Die
EU-Kommission veroffent-
licht einen Richtlinienent-
wurf zur Rationalisierung
und Vereinfachung reduzier-
ter Mehrwertsteuersitze. Das
ist erfreulich und dafiir haben
wir uns im Rahmen der Euro-
pdischen Vereinigung des
Holzbaus seit langer Zeit ein-
gesetzt. Denn nach den Er-
fahrungen unserer Schwester-
verbdnde in Belgien, Frank-
reich, Luxemburg und den
Niederlanden tragen redu-
zierte Mehrwertsteuersitze
fur arbeitsintensive Dienst-
leistungen mit groRem Erfolg
dazu bei, dass die Schwarz-

arbeit eingeddmmt wird und
neue Arbeitsplitze geschaf-
fen werden. Leider ist jedoch
unser Appell an die Bundes-
regierung, auch in Deutsch-
land die Mehrwertsteuer auf
arbeitsintensive Dienstleis-
tungen zu reduzieren, bisher
auf taube Ohren gestolRen.
Aber zuriick zu Ihrer Frage
nach europiischen Stan-
dards: Im gemeinsamen
EU-Binnenmarkt wird freier
Warenverkehr gewihrleistet.
Auch Bauprodukte sollen
vom Mauerstein, Dachbalken
bis zur Tapete frei gehandelt
werden. Zur Realisierung des
Binnenmarktes sieht die eu-
ropdische Bauprodukten-
richtlinie eine Harmonisie-
rung vor, delegiert die Ausar-
beitung technischer Details
aber an das europiische Nor-
mungs- und Zulassungswe-
sen. Das heif3t, die EOTA als
europdische Zulassungsbe-
horde sowie die Normenor-
ganisationen CEN oder
CENELEC werden titig.

Hausaufgaben miissen wir

,Den Wettbewerb mit den
niedrigen Arbeitskosten
der osteuropdischen Beitrittslinder konnen
wir nur durch Qualitdt am Bau gewinnen.”

denn noch in Deutschland
machen?

Die neue
DIN 4074 erméglicht, Quali-
tdt zu fordern und Qualitits-
sicherung zu betreiben. Das
haben auch die Vereinigung
Deutscher Sagewerksverbin-
de und der Bund Deutscher
Zimmermeister erkannt und
Uberarbeiten oder formulie-
ren bestehende Vereinbarun-
gen neu, beispielsweise die
Vereinbarung Konstruktions-
vollholz oder die Vereinba-
rung DIN 4074 Bauholz.
Ungeachtet dessen miissen
aber endlich auch Vorzugs-
querschnitte, also neue Stan-
dards zwischen Sigeindustrie
und Verarbeitern, abgespro-
chen werden.

Ebenso muss die Sigeindust-
rie einsehen, dass trockenes
Bauholz zum Standard ge-
hort. Von mir aus kann in
Zukunft nasses Bauholz mit
Aufpreis versehen werden,
aber nicht trockenes, wie es
jetzt noch vielfach der Fall
ist. Weiterhin gehoren die
»Tegernseer Gebriuche”
Gberdacht, wenn nicht gar
abgeschafft. Sie passen nicht
mehr in unser jahrhundert.
Im Ubrigen ist die Europai-
sche Vereinigung des Holz-
baus dabei, einen fiir ihren
Mitgliederbereich giiltigen
Qualitatsstandard festzule-
gen.
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